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Поскольку на 1-ой функции тут стоит ЧИ (
), представители типа ИЭЭ очень отрицательно относятся ко всяким недоделкам и
незавершёнкам. Им хочется поэтому завершить все дела как можно скорей. Поэтому
очень часто они стартуют сразу, как только, хотя бы в общих чертах, определятся с
выбором цели. Из-за такой нетерпеливости их задумки оказываются слабо проработаны
в деталях. Зато сроки завершения работ они стараются выдержать во что бы то ни
стало. При этом для достижения своих целей они очень нуждаются в "крепком тыле",
поскольку то и дело "спотыкаются о быт" (ведь у них БС (
) на 4-ой функции!). Они бывают очень благодарны тем, кто все бытовые тяготы возьмёт
на себя. Если "служба тыла" плохо организована, их энтузиазм сходит на нет.

  

Склонны все вентили и гайки закручивать до предела.

  

БЭ (
) на 2-ой функции – самооценка реалистическая. Отношения проявляются всесторонне и
разнообразно. Плохие отношения ИЭЭ сильно не обескураживают, тем более, что они
сами сознательно могут их создавать с целью повлиять на других участников
отношений. Влияние на людей осуществляется с помощью богатого арсенала
проявлений своего к другим отношения. И представители этого типа когда надо
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улыбаются, хмурятся, жестикулируют, смущаются, подвигая собеседника в нужном для
них направлении. Они умеют расположить к себе очередного собеседника, тщательно
дозируя свои эмоции, которые будто бы вызываются достоинствами оного собеседника.
У них как бы есть такой "эмоциональный дозатор". Если что-то не получится, то можно
попытаться ещё раз, и ещё, всякий раз меняя тактику и стратегию общения. В итоге
накапливаются отношенческие богатства – нужные общественные связи. С помощью
таких связей удаётся добиваться дальнейшего общественного влияния. А, поскольку ЧЛ
(
) расположена на 3-ей функции, где самооценка занижена, то представители этого
соционического типа как бы берут на себя повышенные обязательства во всех своих
действиях проявлять рассудительность, объективность и реалистичность. И делают это
несколько демонстративно, время от времени подчёркивая, что они принимают решения
на основе изучения фактов, цитируя первоисточники и кивая на большой объём
изученной литературы по данной теме.

  

Характерен пронзительный взгляд – им поскорей хочется понять: кто же ты?

  

  

Автор - Павел Кулешов
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